
    e-mail. contact@aptitudes21.com / Tél. 05 57 61 20 31
www.aptitudes21.com

Commerce
DROIT COMMERCIAL

OBJECTIFS :
Comprendre les règles du droit commercial et se 
prémunir dans ses actions commerciales.
•	 Comprendre les fondamentaux du droit commercial

•	 Maîtriser les éléments nécessaires à la formation d’un 
contrat

•	 Savoir rédiger des contrats commerciaux et se prémunir 
contre les litiges

•	 Comprendre les droits et devoirs des commerçants et des 
consommateurs

•	 Connaître les règles entourant le crédit à la consommation

•	 Appréhender les principes fondamentaux du droit de la 
concurrence

•	 Savoir gérer les litiges et comprendre le fonctionnement 
judiciaire

 

PRÉREQUIS & ACCESSIBILITÉ :
Prérequis :
Aucun.

Accessibilité : 
•	 Toute personne impliquée dans l’établissement et 
l’application des contrats de commerce, qui a besoin de 
comprendre et d’appliquer les règles du droit commercial.

•	 Cette formation est accessible aux personnes en situation de 
handicap, merci de consulter notre référent handicap. 
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Méthode pédagogique et encadrement :

Cette formation est animée par un formateur expert dont les compétences techniques, professionnelles et pédagogiques ont 
été validées selon les critères qualité d’Aptitudes 21.

L’animation est composée d’apports théoriques, de mises en situations professionnelles et d’exercices pratiques.

Moyens pédagogiques :

Ordinateurs, logiciels, tableau blanc, vidéo-projecteur, écran.

En fin de formation, vous aurez un accès à la plateforme pédagogique Aptitudes 21 sur laquelle vous pourrez consulter et 
télécharger vos supports de formation.

Modalités d’évaluation des objectifs et des résultats :

L’évaluation des objectifs se fait par le formateur, pendant la formation avec les exercices pratiques, les interactions et les 
mises en situation pratiques.

Le formateur complète un livret d’évaluation selon une grille de compétences précise.
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Introduction au droit commercial

•	 Les grandes règles du droit commercial

Le contrat

•	 L’achat et la vente
•	 Les conditions de validité
•	 Les principales notions du droit des contrats et des 

obligations :  obligation de résultat, moyen, de faire…
•	 Qui a le pouvoir de signer quoi ?
•	 Les vices cachés, les clauses limitatives de 

responsabilité, les clauses résolutoires…

Les contrats commerciaux

•	 Les conditions générales de vente et d’achat, la loi 
LME, les documents contractuels

•	 Comment se prémunir en cas de litige
•	 L’organisation judiciaire commerciale

Le droit de la consommation et du 

consommateur

•	 Les obligations du commercial et du vendeur
•	 La législation protégeant le consommateur
•	 Crédit à la consommation
•	 Offre préalable
•	 Droit et délai de rétractation
•	 Abus de faiblesse
•	 Les clauses abusives
•	 Le refus de vente
•	 Les problèmes spécifiques de la livraison
•	 Responsabilités du fabricant et du distributeur
•	 Les différents recours du consommateur

Le droit de la concurrence et des contrats

•	 Les tendances de la jurisprudence et panorama de la 
législation

Contenu de la formation


