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Commerce
SAVOIR CALCULER ET FIXER SES 
PRIX

OBJECTIFS :
Comprendre la composition d’un prix de revient et sa 
méthode de calcul.

•	 Calculer avec précision le prix de revient en distinguant 
toutes les charges impliquées.

•	 Maîtriser le calcul des différentes marges pour influencer la 
stratégie de prix selon les objectifs financiers.

•	 Développer une stratégie de prix adaptée, basée sur une 
analyse minutieuse du marché et des objectifs de l’entreprise.

•	 Concevoir et utiliser un tableau de bord de gestion pour 
suivre efficacement les performances financières relatives aux 
prix fixés.

 
 
 
 

PRÉREQUIS & ACCESSIBILITÉ :
Prérequis :

Connaissances basiques en calcul.

Accesibilité : 

•	 Toute personne impliquée dans la gestion financière, la 
tarification des produits ou des services, ou la planification 
financière d’une entreprise.

•	 Cette formation est accessible aux personnes en situation de 
handicap, merci de consulter notre référent handicap. 

Aptitudes 21

Méthode pédagogique et encadrement :
Cette formation est animée par un formateur expert dont les compétences techniques, professionnelles et pédagogiques ont 
été validées selon les critères qualité d’Aptitudes 21.

L’animation est composée d’apports théoriques, de mises en situations professionnelles et d’exercices pratiques.

Moyens pédagogiques :
Ordinateurs, logiciels, tableau blanc, vidéo-projecteur, écran.

En fin de formation, vous aurez un accès à la plateforme pédagogique Aptitudes 21 sur laquelle vous pourrez consulter et 
télécharger vos supports de formation.

Modalités d’évaluation des objectifs et des résultats :
L’évaluation des objectifs se fait par le formateur, pendant la formation avec les exercices pratiques, les interactions et les mises en 
situation pratiques.

Le formateur complète un livret d’évaluation selon une grille de compétences précise.
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Calcul d’un prix de revient
•	 Connaitre la structure générale des prix de revient
•	 Distinguer charges directes et charges indirectes
•	 Le coût d’achat
•	 Le coût de stockage
•	 Le coût de production : amortissement des 

machines, coût de la main d’oeuvre, énergie 
consommée…

•	 Le coût d’exploitation : assurance, loyer, impôts…
•	 Le coût de distribution

Calcul des marges
•	 La marge commerciale
•	 La marge brute
•	 La marge nette
•	 Taux de marge
•	 Taux de marque
•	 Coefficients multiplicateurs
•	 Marge avant, marge arrière

Définir la stratégie de l’entreprise en 
matière de prix

•	 Tenir compte des prix pratiqués par la concurrence
•	 Situer le prix psychologique de la clientèle
•	 Choisir entre maximiser ses bénéfices ou 

augmenter ses ventes
•	 Quel service, garantie peut-on proposer ?

Mettre en place son tableau de bord de 
gestion

•	 Replacer le rôle du tableau de bord dans la gestion
•	 Sélectionner les indicateurs pertinents
•	 Structurer la mise en oeuvre du tableau de bord
•	 Concevoir et exploiter le tableau de bord

Contenu de la formation


