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OBJECTIFS :

Ameénager sa vitrine pour gagner en visibilité et
attracticite.

Comprendre Iimpact d’une vitrine attractive sur le trafic en
magasin.

Appliguer les principes clés du merchandising visuel.

Concevoir et organiser une vitrine efficace en fonction des
saisons et des événements.

Utiliser I'éclairage, les couleurs et les matériaux pour
maximiser I'attractivité.

Méthode pédagogique et encadrement :

Commerce
AMENAGER SA VITRINE

PREREQUIS & ACCESSIBILITE :
Prérequis :
Aucun.
Accessibilité :
Public : Commergants, responsables de magasin,
visual merchandisers, équipes de vente.

Cette formation est accessible aux personnes en situation de
handicap, merci de consulter notre référent handicap.

DUREE : 2 jours / 14 heures

Cette formation est animée par un formateur expert dont les compétences techniques, professionnelles et pédagogiques ont été

validées selon les criteres qualité d'’Aptitudes 21.

L'animation est composée d'apports théoriques, de mises en situations professionnelles et d'exercices pratiques.

Moyens pédagogiques :

Ordinateurs, logiciels, tableau blanc, vidéo-projecteur, écran.

En fin de formation, vous aurez un acces a la plateforme pédagogique Aptitudes 21 sur laquelle vous pourrez consulter et télécharger

vos supports de formation.

Modalités dévaluation des objectifs et des résultats :

L'évaluation des objectifs se fait par le formateur, pendant la formation avec les exercices pratiques, les interactions et les mises en

situation pratiques.

Le formateur complete un livret d'évaluation selon une grille de compétences précise.

Lieu : 61/69 rue Camille Pelletan
Espace Emeraude
33150 Cenon
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Contenu de la formation

Limportance de la vitrine dans

I'expérience client
+ Role de la vitrine : attirer, informer, séduire.
+ Influence de la vitrine sur le comportement des
passants et des clients.
- Exemples de vitrines impactantes et erreurs a éviter.

Les principes du merchandising visuel

appllques a la vitrine

Les regles de base du merchandising : équilibre,
hiérarchie, lisibilité.

+ Limpact des couleurs et de I'éclairage sur la
perception.

+ Limportance de la mise en scene et du storytelling.

Construire une vitrine efficace et adaptée

a son commerce

+ Choisir une thématique en fonction des saisons,
promotions ou événements.

+ Sélectionner les produits a mettre en avant et les
disposer stratégiquement.

- Exploiter les supports visuels (affiches, PLY,
mannequins, accessoires).

Optimiser I'éclairage et les éléments de

décoration

+ Comprendre I'impact des différents types d'éclairage
(direct, indirect, d'ambiance).

+ Jouer avec les ombres et les reflets pour valoriser
les produits.

- Créer une cohérence visuelle avec la décoration
intérieure du magasin.

Mise en pratique : conception et analyse

de vitrines

- Ftude de cas : analyse de vitrines existantes.

+ Atelier pratique : conception d'une mini-vitrine avec
des éléments mis a disposition.

- Débriefing et conseils personnalisés pour chaque
participant.
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